Het Chineese teken voor het woord ‘crisis’ is hetzelfde
teken als voor het woord ‘kans’. Vanuit die gedachte
wil ConQuaestor meedenken over de manier waarop
uw organisatie door deze onzekere tijden wordt
geleid. Ook u ziet dat de omvang en consequenties
van de crisis met de dag tastbaarder worden. Tijd om
actie te ondernemen, tijd voor de Mastering C* (Cash,
Cost, Customer).

Sinds de economische crisis is de bewustwording rondom cashflow groter geworden. Maar
bewustwording is niet genoeg. Ingesleten patronen die haaks staan op het ‘cashflow denken’
moeten worden doorbroken. Nieuwe problemen kunnen niet met oude oplossingen worden
opgelost. ConQuaestor helpt u met het ontwikkelen van nieuwe oplossingen.

Binnen 2 tot 3 weken brengen wij de pijnpunten en mogelijkheden voor uw bedrijf in kaart.
ConQuaestor gaat verder dan een mooi rapport: wij staan u bij met de implementatie van de
maatregelen die leiden tot een substantiéle verbetering van de cashflow.

e Snel inzicht verkrijgen in de actuele cashflow situatie en vooruitzichten, de bepalende
bedrijfsfactoren en de passende scenario’s;

e Het verkorten van de cash cycli, oftewel verlaging van het benodigde werkkapitaal (credit
management, voorraadbeheer en crediteurenmanagement);

e Initiéle kostenverlagingen, ofwel ‘vet wegsnijden zonder spieren te raken’. Wij ondersteunen
bij de verlaging van uw inkoopkosten en indirecte kosten.




- Cash Boost 1: Implementatie van cashflow gebaseerde sturing waardoor het cash bewustzijn in de organisatie vergroot
wordt, de basis van alle volgende stappen.

- Cash Boost 2: Optimalisatie van Credit Management Processen waardoor de uitstaande saldi sneller worden geind en de
onderhanden werkpositie wordt verlaagd.

- Cash Boost 3: Beoordeling van de Crediteuren portefeuille met als doel optimalisatie van de gemiddelde betalingstermijn.

- Cash Boost 4: Voorraadreductie door betere vertaling van de sales forecast naar inkoop en productieplanning en voorraad
reductie door versnelde verkoop oude voorraden.

- Cash Boost 5: Optimalisatie van de inkoop functie met als doel het verlagen van inkoopprijzen en inkoopkosten.

- Cash Boost 6: Verlaging van kosten door kritische beoordeling indirecte kosten, treasury kosten en onderzoek naar

uitbestedingsmogelijkheden.
- Cash Boost 7: Afstoting vaste activa, sale & lease back constructies.
- Cash Boost 8: (Her)financiering.
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ConQuaestor biedt organisaties oplossingen voor strategische en
operationele vraagstukken op het gebied van finance. Meer dan 600
ondernemende professionals werken aan financiéle, bedrijfseconomische
en administratieve projecten en processen om de bedrijfsvoering van
onze klanten te verbeteren. Dat doen we met management consultants,
interim managers en financieel specialisten. Wij zijn de onafhankelijke
sparringpartner, daar waar management- uitdagingen vragen om advies

op maat.
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Bent u klaar voor Mastering C® of wilt u meer informatie dan kunt u
contact opnemen met Jark Otten, directielid en partner bij ConQuaestor.
jark.otten@conquaestor.nl of 06 10901 936.



